Juicios Evaluativos

1. Ficha principal 2143082 Gestion Bancaria y Entidades Financieras
Ficha espejo 2143082 Gestion Bancaria y Entidades Financieras
Ficha principal 2164924 Gestion Bancaria y Entidades Financieras
Ficha espejo 2164924 Gestion Bancaria y Entidades Financieras
Ficha 2186600 Gestion Bancaria y Entidades Financieras

Ficha 2206873 Gestion Bancaria y Entidades Financieras

Ficha 2249588 Gestion Bancaria y Entidades Financieras
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Ficha 2364783 Gestion Bancaria y Entidades Financieras

De la ficha 2364783 no se ha ejecutado juicios evaluativos, aun no se ha
ejecutado en su totalidad, finalizando octubre, se evalua.



Reporte de Juicios de Evaluacion

Fecha del Reporte:
Ficha de Caracterizacion:

Cogigo:

Version:

Denominacion:

Estado de la Ficha de Caracterizacion:
Fecha Inicio:

Fecha Fin:

Modalidad de Formacién:

Regional:

Centro de Formacion:

05/10/2021
2143082
121202
101

GESTION BANCARIA Y DE ENTIDADES FINANCIERAS

EN EJECUCION
03/08/2020

03/08/2022
PRESENCIAL

19 - REGIONAL CAUCA

9307 - CENTRO DE COMERCIO Y SERVICIOS

[Tipo de Documento | Numero de Documento | Nombre [Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de Evaluacion | Funcionario que registro el juicio evaluativo

cC 1002777513 LISSETH CAMILA PORTILLA VALENCIA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1002777513 LISSETH CAMILA PORTILLA VALENCIA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO | CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1002777513 LISSETH CAMILA PORTILLA VALENCIA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1002777797 KAROL YINETH CHILITO CAJIBIOY EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1002777797 KAROL YINETH CHILITO CAJIBIOY EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1002777797 KAROL YINETH CHILITO CAJIBIOY EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION D |APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1002805987 ERLY YARITZA RUIZ CORDOBA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDOPRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1002805987 ERLY YARITZA RUIZ CORDOBA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1002805987 ERLY YARITZA RUIZ CORDOBA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION DE | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

71 1002806368 ALLISON BRILLID CEBALLOS BASTIDAS EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

71 1002806368 ALLISON BRILLID CEBALLOS BASTIDAS EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

71 1002806368 ALLISON BRILLID CEBALLOS BASTIDAS EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION D |APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

71 1002821726 JHONIER FABIAN CAMPO PAREDES EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

71 1002821726 JHONIER FABIAN CAMPO PAREDES EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

71 1002821726 JHONIER FABIAN CAMPO PAREDES EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION DE | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1002871049 JHONNATAN STIVEN CHAUX MUNOZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1002871049 JHONNATAN STIVEN CHAUX MUNOZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1002871049 JHONNATAN STIVEN CHAUX MUNOZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION DE | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1002917753 (GEISY YURANI SERNA VELASCO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1002917753 (GEISY YURANI SERNA VELASCO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1002917753 (GEISY YURANI SERNA VELASCO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION DE | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1002923776 DANNY PATRICIA CORDOBA REYES EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDOPRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1002923776 DANNY PATRICIA CORDOBA REYES EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1002923776 DANNY PATRICIA CORDOBA REYES EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION D |APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1002960745 MARIA ISABEL TOBAR DIAZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1002960745 MARIA ISABEL TOBAR DIAZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1002960745 MARIA ISABEL TOBAR DIAZ EN FORMACION 5640 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREVIENT ADO [0S VINGULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION D |APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO |NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

E3 1002961923 VICTOR MANUEL CONCHA MERA EN FORMACION 5640 - FIDELIZAR AL GLIENTE INCREVIENTADO [0S VINGULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS POR EVALUAR EN PROCESO DE DESERCION
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES
foniiac ooibmcse moTmicowa e |\ cocouwscsTa oA Caminan eCovn on nas mioTm i

cC 1002961923 VICTOR MANUEL CONCHA MERA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA|
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1002961923 VICTOR MANUEL CONCHA MERA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION D |APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1002963404 BRIVIT STEFANY. CAMPO QUIGUA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1002963404 BRIIT STEFANY. CAMPO QUIGUA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO | CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y




cc 1002963404 BRIYIT STEFANY CAMPO QUIGUA EN FORMACION
cC 1002967131 HELLY TAMARA SANCHEZ MACA EN FORMACION
cC 1002967131 HELLY TAMARA SANCHEZ MACA EN FORMACION
cc 1002967131 HELLY TAMARA SANCHEZ MACA EN FORMACION
cC 1002967247 INGRID YINETH PIAMBA CRUZ EN FORMACION
cC 1002967247 INGRID YINETH PIAMBA CRUZ EN FORMACION
cC 1002967247 INGRID YINETH PIAMBA CRUZ EN FORMACION
cC 1002971194 MAURICIO ANTONIO! JOJOA BOLANOS EN FORMACION
cC 1002971194 MAURICIO ANTONIO! JOJOA BOLANOS EN FORMACION
cC 1002971194 MAURICIO ANTONIO JOJOA BOLANOS EN FORMACION
cc 1002971989 HENRI ANDRES CASTILLO BOJORGE EN FORMACION
cc 1002971989 HENRI ANDRES CASTILLO BOJORGE EN FORMACION
cc 1002971989 HENRI ANDRES CASTILLO BOJORGE EN FORMACION
cc 1003084803 DIANA MAYERLI JOAQUI MABESOY EN FORMACION
cc 1003084803 DIANA MAYERLI JOAQUI MABESOY EN FORMACION
cc 1003084803 DIANA MAYERLI JOAQUI MABESOY EN FORMACION
cc 1003102550 LAURA MARCELA BOLANOS COMETA EN FORMACION
cc 1003102550 LAURA MARCELA BOLANOS COMETA EN FORMACION
cc 1003102550 LAURA MARCELA BOLANOS COMETA EN FORMACION
TI 1003163780 DEIVIN ANDRES PRADO MAJIN EN FORMACION
TI 1003163780 DEIVIN ANDRES PRADO MAJIN EN FORMACION
TI 1003163780 DEIVIN ANDRES PRADO MAJIN EN FORMACION
cC 1004731248 YOJANA VANESSA RODRIGUEZ URBANO EN FORMACION
cC 1004731248 YOJANA VANESSA RODRIGUEZ URBANO EN FORMACION
cC 1004731248 YOJANA VANESSA RODRIGUEZ URBANO EN FORMACION
T1 1007142999 DAISY YISETH GOMEZ GOMEZ EN FORMACION
T1 1007142999 DAISY YISETH GOMEZ GOMEZ EN FORMACION
T1 1007142999 DAISY YISETH GOMEZ GOMEZ EN FORMACION
T1 1007628835 KAREN ANDREA COQUE MOSQUERA EN FORMACION
T1 1007628835 KAREN ANDREA COQUE MOSQUERA EN FORMACION
T1 1007628835 KAREN ANDREA COQUE MOSQUERA EN FORMACION
cc 1007785108 JHON ALEXANDER! MORALES TUNUBALA EN FORMACION
cc 1007785108 JHON ALEXANDER! MORALES TUNUBALA EN FORMACION
cc 1007785108 JHON ALEXANDER! MORALES TUNUBALA EN FORMACION
cC 1061541025 YANINE GONZALEZ TOSNE EN FORMACION
cC 1061541025 YANINE (GONZALEZ TOSNE EN FORMACION
cC 1061541025 YANINE (GONZALEZ TOSNE EN FORMACION
cc 1061544372 JANER DANIEL RIVERA GUEVARA EN FORMACION
cc 1061544372 JANER DANIEL RIVERA GUEVARA EN FORMACION
cc 1061544372 JANER DANIEL RIVERA GUEVARA EN FORMACION

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2640 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|
2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 27
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE
005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES
3006 - CONSOLIDAR LAS  RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS'
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

| APROBADO

POR EVALUAR

POR EVALUAR

CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

EN PROCESO DE DESERCION

EN PROCESO DE DESERCION

273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

cocouucaTO. DD CEOUIN DO TICA ST T IAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecoucinc ne acicona conac coTpaTEoe IMCTITICIONA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE

INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS'
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

POR EVALUAR

POR EVALUAR

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

EN PROCESO DE DESERCION

EN PROCESO DE DESERCION

273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

coEouuEATO. DD CEOUIN DO TICA ST T IAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne acicona conac coTpaTEoe MCTITICIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE

INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

cocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

cocouucaTO. DA CEOUIN DO TICA ST T IAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecoucinc ne acicona conac coTpaTEone nCTITICIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE

INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

cocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

coEouuEATO. DAD CEOUIN DO TICA INCTITIAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS  RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne scncona conac coTpaTeowe nCTITIAIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE

INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

coconuEATO. DD CEOUIN DO TICA ST ITIAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS  RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne scncona conac coTpaTEoe IMCTITICIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE

INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

cocouuEaTO. DA CEOUIN DO TICA ST T IAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS  RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne scncona conac coTpaTEoe nCTITICIONA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE

INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

coEouuEMTO. DA CEOUIN DO TICA ST LIAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS  RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne acicona conac coTpaTEoe NCTITICIONA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE

INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

cocouuEMTO. DD CEOUIN DO TICA ST T LIAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS  RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne scncona conac coTpaTEoe MCTITICIONA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE

INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

cocouucaTO. DD CEOUIN DO TICA ST T IAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne scncona conac coTpaTEoe MCTITICIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE

INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

coEouuEATO. DD CEOUIN DO TICA ST T IAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS  RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne scicona conac coTpaATE e MCTITICIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE

INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

coEouuEATO. DAD CEOUIN DO TICA ST T IAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS  RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne scncona conac coTpaTEowe NCTITICION
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE

INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA




cc 1061694661 EDISSON ANDRES VIDAL PAZ EN FORMACION
cc 1061694661 EDISSON ANDRES VIDAL PAZ EN FORMACION
cc 1061694661 EDISSON ANDRES VIDAL PAZ EN FORMACION
cc 1061725959 DIANA MARSELA [SANCHEZ GUZMAN EN FORMACION
cc 1061725959 DIANA MARSELA [SANCHEZ GUZMAN EN FORMACION
cc 1061725959 DIANA MARSELA [SANCHEZ GUZMAN EN FORMACION
cC 1061736981 DIANA CAROLINA CAMPO TRUJILLO! EN FORMACION
cC 1061736981 DIANA CAROLINA CAMPO TRUJILLO' EN FORMACION
cc 1061736981 DIANA CAROLINA CAMPO TRUJILLO EN FORMACION
cc 1061739778 LADY VIVIANA CHICANGANA MUNOZ EN FORMACION
cc 1061739778 LADY VIVIANA CHICANGANA MUNOZ EN FORMACION
cc 1061739778 LADY VIVIANA CHICANGANA MUNOZ EN FORMACION
cC 1061753711 MAYRA ALEJANDRA CASTRO NORENA EN FORMACION
cC 1061753711 MAYRA ALEJANDRA CASTRO NORENA EN FORMACION
cc 1061753711 MAYRA ALEJANDRA CASTRO NORENA EN FORMACION
cc 1061755148 CARLOS EDUARDO CALVACHE CHICANGANA EN FORMACION
cc 1061755148 CARLOS EDUARDO CALVACHE CHICANGANA EN FORMACION
cc 1061755148 CARLOS EDUARDO CALVACHE CHICANGANA EN FORMACION
cc 1061763478 YULIJIMENA PULICHE PIZO EN FORMACION
cc 1061763478 YULIJIMENA PULICHE PIZO EN FORMACION
cc 1061763478 YULIJIMENA PULICHE PIZO EN FORMACION
cc 1061791886 LEIDY VANESSA FERNANDEZ RAMIREZ EN FORMACION
cc 1061791886 LEIDY VANESSA FERNANDEZ RAMIREZ EN FORMACION
cc 1061791886 LEIDY VANESSA FERNANDEZ RAMIREZ EN FORMACION
cc 1061797632 [BRAYAN NICOLAS LOPEZ SANCHEZ EN FORMACION
cc 1061797632 [BRAYAN NICOLAS LOPEZ SANCHEZ EN FORMACION
cc 1061797632 [BRAYAN NICOLAS LOPEZ SANCHEZ EN FORMACION
cC 1061804792 RUTH ANGELA CAMPO AGREDO EN FORMACION
cC 1061804792 RUTH ANGELA CAMPO AGREDO EN FORMACION
cC 1061804792 RUTH ANGELA CAMPO AGREDO EN FORMACION
cC 1061808848 JOSE JAVIER EN FORMACION
cC 1061808848 JOSE JAVIER EN FORMACION
cc 1061808848 JOSE JAVIER EN FORMACION
cC 1061821359 KAROL NATHALIA| MELENDEZ CABRERA EN FORMACION
cC 1061821359 KAROL NATHALIA MELENDEZ CABRERA EN FORMACION
cC 1061821359 KAROL NATHALIA MELENDEZ CABRERA EN FORMACION
cC 1061822290 JHULIETT ANDREA COLLAZOS ROSERO EN FORMACION
cC 1061822290 JHULIETT ANDREA COLLAZOS ROSERO EN FORMACION
cC 1061822290 JHULIETT ANDREA COLLAZOS ROSERO EN FORMACION
cc 1061989611 CHITO OMEN EN FORMACION

GEIRA LUCENY

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

| APROBADO

CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

cocouucaTO. DA CEOUIN DO TICA ST TLIAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS  RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne scncona conac coTpaTEowe NCTITICIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE

NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO

2840+ FIDELIZAR AL CLIENTE INCREVENTADO LS VINGULO: 27
[COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREVENTADO LGS VINGULO: 27
[COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INGREVENTADO LOS VINCULGS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

cocouucaTO. DAD CEOUIN DO TICA ST T IAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS  RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne scncona conac coTpaTEowe MCTITICIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE

NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE
3005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

3006 - CONSOLIDAR LAS  RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS'
(CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

POR EVALUAR

POR EVALUAR

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

EN PROCESO DE DESERCION

EN PROCESO DE DESERCION

273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION DE
NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO

2840+ FIDELIZAR AL CLIENTE INGREVENTADO [0S VINGULGS
[COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREVENTADO LOS VINGULGS 27
[COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREVENTADO LOS VINCULGS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

cocouucaTO. DD CEOUIN DO TICA ST IRIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne acncona conac coTpaTEowe MCTITICIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE

NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

- DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERGIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACI(JN DE LOS CLIENTES

3006 - CONSOLIDAR LAS  RELACIONES. COMERCIALES Y FINANCIERAS
(CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

POR EVALUAR

POR EVALUAR

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

EN PROCESO DE DESERCION

EN PROCESO DE DESERCION

273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION DE
NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

cocouucaTO. DD CEOUIN DO TICA ST T IAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne acicona conac coTpaTEowe nCTITICIONA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE

NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

coEouuEATO. DD CEOUIN DO TICA ST T IAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne acncona conac coTpaATEowe NCTITICIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE

NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

coEouuEATO. DAD CEOUIN DO TICA ST T IAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

S E O\ ICINe O A CLIE RN COM LA COTRATE OIS INCT TICIONA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
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101

GESTION BANCARIA Y DE ENTIDADES FINANCIERAS
EN EJECUCION

01/09/2020

31/08/2022

PRESENCIAL

19 - REGIONAL CAUCA

9307 - CENTRO DE COMERCIO Y SERVICIOS

Tipo de Documento | Numero de Documento | Nombre [Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de Evaluacion | Funcionario que registro el juicio evaluativo
cC 1002778113 FABIAN ALBERTO BASTIDAS GURRUTE EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO |PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES
cC 1002778113 FABIAN ALBERTO BASTIDAS GURRUTE EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y
cC 1002778113 FABIAN ALBERTO BASTIDAS GURRUTE EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION D |APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE
cC 1002966187 ESTEFANIA BRAVO OREJUELA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO |PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES
cC 1002966187 ESTEFANIA BRAVO OREJUELA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y
cC 1002966187 ESTEFANIA BRAVO OREJUELA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION DE | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE
cC 1002971843 NATALIA ANDREA ERAZO FERNANDEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO |PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES
cC 1002971843 NATALIA ANDREA ERAZO FERNANDEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y
cC 1002971843 NATALIA ANDREA ERAZO FERNANDEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION D |APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE
71 1006365434 TATIANA MAMBUSCAY EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO |PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES
71 1006365434 TATIANA MAMBUSCAY EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y
71 1006365434 TATIANA MAMBUSCAY EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION DE | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE
cC 1017135413 ELKIN EDUARDO CACERES ATEHORTUA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO |PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES
cC 1017135413 ELKIN EDUARDO CACERES ATEHORTUA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y
cC 1017135413 ELKIN EDUARDO CACERES ATEHORTUA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION D |APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE
E3 10293072 LUIS BOLIVAR MENA ASTUDILLO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS POR EVALUAR EN PROCESO DE DESERCION
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES
fowiiac oorbmcse moTmioaa ce |\l cocouscsTa o A Caminan ecovn on as wioTm i
cC 10293072 LUIS BOLIVAR MENA ASTUDILLO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO |CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y
fowiiac oorimcse mioTmiooaa ce ecovnminc e aoiicona o se cormaToone meTmcIMA Co
cC 10293072 LUIS BOLIVAR MENA ASTUDILLO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE
fowiiac ooibmcre moTmiona ce copancn
cC 1058975561 MARLENY MUNOZ CAICEDO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS POR EVALUAR EN PROCESO DE DESERCION
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES
fowiiac ooibmcse moTmicoaa ce |\ cocoucsTa oA Caminan ecovn onas wioTm i
cC 1058975561 MARLENY MUNOZ CAICEDO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | POR EVALUAR EN PROCESO DE DESERCION
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO | CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y
P ecovaminc e aoiiconA o se cormaToone meTcIMA co
cC 1058975561 MARLENY MUNOZ CAICEDO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE | POR EVALUAR EN PROCESO DE DESERCION
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE
ook copancn
cC 1059474079 MARY PATRICIA QUINAYAS EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS POR EVALUAR SOLICITO APLAZAMIENTO
ICOMERGIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES
i \ coco AnC.acaToan ecsUmion imas weTo s
cC 1059474079 MARY PATRICIA QUINAYAS EN FORMACION 5640 - FIDELIZAR AL CLIENTE INGREMENTADG [0S VINGULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | POR EVALUAR SOLICITO APLAZAMIENTO
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO | CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y
fowiiac ooimicse woTmicowa co ecovaminc e aoiiconn ow se cormaToone meTmcIMA Ce
cC 1059474079 MARY PATRICIA QUINAYAS EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
[COMERGIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO |NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE
i scopancs
cC 1060880837 MARIBEL VILLADA LLANTEN EN FORMACION 2640 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREVENTADO LOS VINGULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS APROBADO CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA|
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cC 1060880837 MARIBEL VILLADA LLANTEN EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE
E3 1061539053 JEISSON ALEXANDER CAMPO CHIRIMUSCAY EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS POR EVALUAR EN PROCESO DE DESERCION
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fowiiac ooibmicre moTmicowa e |\l cocowcsTa oA Caminan ecovM on nas wioTm i
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fowiiac ooiimcse moTmicoaa co ecovaminc e aoiiconA ow se cormaToone meTcIMA co
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cc 1061687101 CASTRO CASTILLO EN FORMACION
cc 1061715401 QUIJANO DELGADO EN FORMACION
cc 1061715401 QUIJANO DELGADO EN FORMACION
cc 1061715401 QUIJANO DELGADO EN FORMACION
cC 1061724001 (ASTRID IVONNE MUROZ BECERRA EN FORMACION
cC 1061724001 (ASTRID IVONNE MUROZ BECERRA EN FORMACION
cC 1061724001 (ASTRID IVONNE MUROZ BECERRA EN FORMACION
cC 1061732310 BRAYAN FERNANDO ZUNIGA TIMANA EN FORMACION
cC 1061732310 BRAYAN FERNANDO ZUNIGA TIMANA EN FORMACION
cC 1061732310 BRAYAN FERNANDO ZUNIGA TIMANA EN FORMACION
cC 1061763364 DAVID ANDRES' (ORDONEZ ALEGRIA EN FORMACION
cC 1061763364 DAVID ANDRES' (ORDONEZ ALEGRIA| EN FORMACION
cC 1061763364 DAVID ANDRES! (ORDONEZ ALEGRIA| EN FORMACION
cc 1061765040 JAVIER FERNANDO! FLOREZ VARGAS EN FORMACION
cc 1061765040 JAVIER FERNANDO! FLOREZ VARGAS EN FORMACION
cc 1061765040 JAVIER FERNANDO! FLOREZ VARGAS EN FORMACION
cC 1061788073 CRISTIAN SANTIAGO RODRIGUEZ PARDO EN FORMACION
cC 1061788073 CRISTIAN SANTIAGO RODRIGUEZ PARDO EN FORMACION
cC 1061788073 CRISTIAN SANTIAGO RODRIGUEZ PARDO EN FORMACION
cc 1061795653 ANA MILENA [AGUIRRE YASNO EN FORMACION
cc 1061795653 ANA MILENA [AGUIRRE YASNO EN FORMACION
cc 1061795653 ANA MILENA [AGUIRRE YASNO EN FORMACION
cc 1061801465 FRANCY DIANEY FERNANDEZ CHAVACO EN FORMACION
cc 1061801465 FRANCY DIANEY FERNANDEZ CHAVACO EN FORMACION
cc 1061801465 FRANCY DIANEY FERNANDEZ CHAVACO EN FORMACION
cC 1061818736 LISBETH VIVIANA RUIZ DIAZ EN FORMACION
cC 1061818736 LISBETH VIVIANA RUIZ DIAZ EN FORMACION
cC 1061818736 LISBETH VIVIANA RUIZ DIAZ EN FORMACION
cc 1061819154 CAROL DANIELA NUNEZ GONZALEZ EN FORMACION
cc 1061819154 CAROL DANIELA NUNEZ GONZALEZ EN FORMACION
cc 1061819154 CAROL DANIELA NUNEZ GONZALEZ EN FORMACION
cc 1061821031 NELSON ALEJANDRO HOYOS HURTADO EN FORMACION
cc 1061821031 NELSON ALEJANDRO HOYOS HURTADO EN FORMACION
cc 1061821031 NELSON ALEJANDRO HOYOS HURTADO EN FORMACION
cC 1064438209 [MARIA VICTORIA PATINO PATINO EN FORMACION
cC 1064438209 [MARIA VICTORIA PATINO PATINO EN FORMACION
cC 1064438209 [MARIA VICTORIA PATINO PATINO EN FORMACION
cc 1083553542 YANEIRIS DE JESUS CAMACHO JIMENEZ EN FORMACION
cc 1083553542 YANEIRIS DE JESUS CAMACHO JIMENEZ EN FORMACION
cc 1083553542 YANEIRIS DE JESUS CAMACHO JIMENEZ EN FORMACION
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POR EVALUAR

POR EVALUAR

POR EVALUAR
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EN PROCESO DE DESERCION

EN PROCESO DE DESERCION
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EL APRENDIZ NO HA CUMPLIDO CON LAS ACTIVIDADES REQUERIDAS
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cc

1085261354

JAIRO ANDRES

IMARTINEZ BASTIDAS

EN FORMACION

cC

1085261354

JAIRO ANDRES!

MARTINEZ BASTIDAS

EN FORMACION

1085261354

JAIRO ANDRES'

ANGELICA

MARTINEZ BASTIDAS

AVIRAMA HERNANDEZ

ANGELICA

EN FORMACION

AVIRAMA HERNANDEZ

cC ANGELICA AVIRAMA HERNANDEZ
cC JULT PAULINA SALAZAR VILLAQUIRAN
cC JULT PAULINA SALAZAR VILLAQUIRAN

JULT PAULINA

SALAZAR VILLAQUIRAN

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO |PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

| APROBADO

CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
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Reporte de Juicios de Evaluacion

Fecha del Reporte:
Ficha de Caracterizacién:
Cégigo:

Versién:

Denominacién:

Estado de la Ficha de Caracterizacion:

Fecha Inicio:

Fecha Fin:

Modalidad de Formacién:
Regional:

Centro de Formacion:

05/10/2021
2186600
121202
101

GESTION BANCARIA Y DE ENTIDADES FINANCIERAS

EN EJECUCION
01/10/2020
30/09/2022
PRESENCIAL

19 - REGIONAL CAUCA

9307 - CENTRO DE COMERCIO Y SERVICIOS

Juicio de Evaluacion
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Tipo de Documento | Numero de Documento | Nombre [Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje
71 1002778212 VICTOR ALFONSO VIDAL BOLANOS EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
71 1002778212 VICTOR ALFONSO VIDAL BOLANOS EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
71 1002778212 VICTOR ALFONSO VIDAL BOLANOS EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1002960061 JUAN JOSE PALECHOR CORAL EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1002960061 JUAN JOSE PALECHOR CORAL EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1002960061 JUAN JOSE PALECHOR CORAL EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1002963351 ANGIE TATIANA HERNANDEZ CHILANGUA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1002963351 ANGIE TATIANA HERNANDEZ CHILANGUA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1002963351 ANGIE TATIANA HERNANDEZ CHILANGUA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1002970874 YAN CARLO GOMEZ NANEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|
fowiiac ooiimcse moTmicona o
cC 1002970874 YAN CARLO GOMEZ NANEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|
fowiiac ooimcre moTmicona e
cC 1002970874 YAN CARLO GOMEZ NANEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|
fowiiac ooiimcre moTmicona e scopancn
cC 1003036477 CLARA YADIRA ZAMBRANO YANDI EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1003036477 CLARA YADIRA ZAMBRANO YANDI EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1003036477 CLARA YADIRA ZAMBRANO YANDI EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
71 1003103457 YINA ALEXANDRA BOLANOS COMETA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
71 1003103457 YINA ALEXANDRA BOLANOS COMETA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
71 1003103457 YINA ALEXANDRA BOLANOS COMETA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1061225718 JHON FAIVER OIDOR PICHICA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1061225718 JHON FAIVER OIDOR PICHICA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1061225718 JHON FAIVER OIDOR PICHICA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1061684017 ANGIE FERNANDA QUINTERO SANDOVAL EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1061684017 ANGIE FERNANDA QUINTERO SANDOVAL EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1061684017 ANGIE FERNANDA QUINTERO SANDOVAL EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1061744923 DAYANA LIZETH ILES HOYOS EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1061744923 DAYANA LIZETH ILES HOYOS EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1061744923 DAYANA LIZETH ILES HOYOS EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1061749051 JOSE SANTIAGO TORRES GUERRERO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1061749051 JOSE SANTIAGO TORRES GUERRERO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1061749051 JOSE SANTIAGO TORRES GUERRERO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1061753666 JAZMIN LORENA PALECHOR EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1061753666 JAZMIN LORENA PALECHOR EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
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cc 1061753666 JAZMIN LORENA PALECHOR EN FORMACION
cC 1061761176 CRISTIAN DANIEL RODRIGUEZ GALLARDO EN FORMACION
cC 1061761176 CRISTIAN DANIEL RODRIGUEZ GALLARDO EN FORMACION
cC 1061761176 CRISTIAN DANIEL RODRIGUEZ GALLARDO EN FORMACION
cC 1061774067 DANNY JULIETH PENA RIVERA EN FORMACION
cC 1061774067 DANNY JULIETH PENA RIVERA EN FORMACION
cC 1061774067 DANNY JULIETH PENA RIVERA EN FORMACION
cC 1061786298 MELISSA JULIETH [PALECHOR ANACONA EN FORMACION
cC 1061786298 MELISSA JULIETH [PALECHOR ANACONA EN FORMACION
cC 1061786298 MELISSA JULIETH [PALECHOR ANACONA EN FORMACION
cC 1061804820 MARIA CAMILA SOLIS ALEGRIA EN FORMACION
cC 1061804820 MARIA CAMILA SOLIS ALEGRIA EN FORMACION
cC 1061804820 MARIA CAMILA SOLIS ALEGRIA EN FORMACION
cc 1063806219 CARLOS EDUARDO SANABRIA GARZON EN FORMACION
cc 1063806219 CARLOS EDUARDO SANABRIA GARZON EN FORMACION
cc 1063806219 CARLOS EDUARDO SANABRIA GARZON EN FORMACION
cc 34566170 IVONE (ALARCON CASTELLANOS EN FORMACION
cc 34566170 IVONE (ALARCON CASTELLANOS EN FORMACION
cc 34566170 IVONE (ALARCON CASTELLANOS EN FORMACION
cC 76329207 YAMID OVEIMAR SANDOVAL MUNOZ EN FORMACION
cC 76329207 YAMID OVEIMAR SANDOVAL MUNOZ EN FORMACION
cC 76329207 YAMID OVEIMAR SANDOVAL MUNOZ EN FORMACION
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COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|
2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS!
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

coEouuEATO. DAD CEOUIN DO TICA ST T IRIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS  RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

lecowcinc ne scncona conac coTpaTEoe MCTITICIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES
coconucaTO.

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

Dan ccoinnomoameT oo |
27 ONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

lecowcinc ncacncona conac cornarcone mermucionaee
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
[APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
[APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

POR EVALUAR EN PROCESO DE DERSERCION

POR EVALUAR EN PROCESO DE DERSERCION

POR EVALUAR EN PROCESO DE DERSERCION

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

coEouuEATO. DAD CEOUIN DO TICA ST ITLIAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

lecowcinc ne scicona conac coTpaATEoe IMCTITICIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

coconucaTO. DA CEOUIN DO TICA ST LIRIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

lecowcinc ne acicona conac coTpaATE e INCTITICIONA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
[APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
[APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
[APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
[APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
[APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
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03/11/2020

02/11/2022

PRESENCIAL

19 - REGIONAL CAUCA

9307 - CENTRO DE COMERCIO Y SERVICIOS

[Tipo de Documento | Numero de Documento | Nombre [Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de Evaluacion Iiunclnnarlo que registro el juicio evaluativo

cC 1002821175 ANNY LUCIA URIBE UCUE EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS POR EVALUAR SOLICITO APLAZAMIENTO
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1002821175 ANNY LUCIA URIBE UCUE EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO | CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1002821175 ANNY LUCIA URIBE UCUE EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

71 1002922944 NICOLL YISEL LLANTEN CHAMORRO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS POR EVALUAR EN PROCESO DE DESERCION
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

71 1002922944 NICOLL YISEL LLANTEN CHAMORRO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | POR EVALUAR EN PROCESO DE DESERCION
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO | CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

71 1002922944 NICOLL YISEL LLANTEN CHAMORRO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE | POR EVALUAR EN PROCESO DE DESERCION
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1002952930 YUEL GOLONDRINO TROCHEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1002952930 YUEL GOLONDRINO TROCHEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO | CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1002952930 YUEL GOLONDRINO TROCHEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1002959921 VERONICA RESTREPO MOLANO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1002959921 VERONICA RESTREPO MOLANO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO | CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1002959921 VERONICA RESTREPO MOLANO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1002963049 LICETH VALENTINA NARVAEZ MARTINEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1002963049 LICETH VALENTINA NARVAEZ MARTINEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1002963049 LICETH VALENTINA NARVAEZ MARTINEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION DE | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO |NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1002966733 ESTEFANI ESTELLA HERNANDEZ PLAZA EN FORMACION 5640 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREVIENT ADO [0S VINGULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1002966733 ESTEFANI ESTELLA HERNANDEZ PLAZA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1002966733 ESTEFANI ESTELLA HERNANDEZ PLAZA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION DE | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1003036581 ELMER ENRIQUE CAMAYO COMETA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS POR EVALUAR EN PROCESO DE DESERCION
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1003036581 ELMER ENRIQUE CAMAYO COMETA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | POR EVALUAR EN PROCESO DE DESERCION
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1003036581 ELMER ENRIQUE CAMAYO COMETA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR GLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERAGION DE [POR EVALUAR EN PROCESO DE DESERCION
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1003104007 YESICA ALEJANDRA HERNANDEZ PAPAMIJA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1003104007 YESICA ALEJANDRA HERNANDEZ PAPAMIJA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1003104007 YESICA ALEJANDRA HERNANDEZ PAPAMIJA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION D |APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1004439836 SILVIA DANIELA LOPEZ LOPEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1004439836 SILVIA DANIELA LOPEZ LOPEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO | CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1004439836 SILVIA DANIELA LOPEZ LOPEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1059912098 YAMILETH PAOLA MELENDEZ GALINDEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1059912098 YAMILETH PAOLA MELENDEZ GALINDEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO | CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1059912098 YAMILETH PAOLA MELENDEZ GALINDEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1060240377 VIVIANA YATA RODRIGUEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1060240377 VIVIANA YATA RODRIGUEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO | CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y




cc 1060240377 VIVIANA YATA RODRIGUEZ EN FORMACION
cc 1060804024 KAREN YULIETH PARRA QUILINDO EN FORMACION
cc 1060804024 KAREN YULIETH PARRA QUILINDO EN FORMACION
cc 1060804024 KAREN YULIETH PARRA QUILINDO EN FORMACION
cC 1061749929 JAIDY YURANY' (ORDONEZ MALPUD EN FORMACION
cC 1061749929 JAIDY YURANY' (ORDONEZ MALPUD EN FORMACION
cC 1061749929 JAIDY YURANY' (ORDONEZ MALPUD EN FORMACION
cC 1061800633 JINETH FERNANDA CAMPO ANGULO EN FORMACION
cC 1061800633 JINETH FERNANDA CAMPO ANGULO EN FORMACION
cC 1061800633 JINETH FERNANDA CAMPO ANGULO EN FORMACION
cC 1061809411 LEYDY JOHANNA PALECHOR CHICANGANA EN FORMACION
cC 1061809411 LEYDY JOHANNA PALECHOR CHICANGANA EN FORMACION
cC 1061809411 LEYDY JOHANNA PALECHOR CHICANGANA EN FORMACION
cc 1061822835 ANDRES MAURICIO SILVA SOLANO EN FORMACION
cc 1061822835 ANDRES MAURICIO SILVA SOLANO EN FORMACION
cc 1061822835 ANDRES MAURICIO SILVA SOLANO EN FORMACION
cC 1064438226 [ASTRID CAROLINA DIAZ TORRES EN FORMACION
cC 1064438226 [ASTRID CAROLINA DIAZ TORRES EN FORMACION
cC 1064438226 [ASTRID CAROLINA DIAZ TORRES EN FORMACION
cc 1068216782 MABY YESENIA SANCHEZ MUELAS EN FORMACION
cc 1068216782 MABY YESENIA SANCHEZ MUELAS EN FORMACION
cc 1068216782 MABY YESENIA SANCHEZ MUELAS EN FORMACION
cC 1084226971 FANNY ELIZABETH (ORDONEZ CHAVES EN FORMACION
cC 1084226971 FANNY ELIZABETH (ORDONEZ CHAVES EN FORMACION
cC 1084226971 FANNY ELIZABETH (ORDONEZ CHAVES EN FORMACION

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

acocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

cocouuEATO. DA CEOUIN DO TICA ST T LIAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

lecowcinc ne acncona conac coTpaTEowe MCTITICIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

cocouucaTO. DD CEOUIN DO TICA ST T IAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

lecoucinc ne acicona conac coTpaTEoe IMCTITICIONA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
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Tipo de Documento |Namero de Documento |Nombre

[Apellidos

Competencia

Resultado de Aprendizaje

Juicio de Evaluacion

Funcionario que registro el juicio evaluativo

273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
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COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
i 1002968739 [CAMILA ANDREA MONTERO REINOSO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS|
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
i 1002968739 [CAMILA ANDREA MONTERO REINOSO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS|
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
i 1002968739 CAMILA ANDREA MONTERO REINOSO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS|
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
i 1004539116 ANYIJISSELA BRAVO YANALA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS|
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
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COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1004539254 LISBETH CAROLINA DIAZ YANALA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS|
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1004539254 LISBETH CAROLINA DIAZ YANALA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS|
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1004539254 LISBETH CAROLINA DIAZ YANALA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS|
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1007209336 DIANITH XIOMARA LiZ ACHIPIZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS|
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1007209336 DIANITH XIOMARA LiZ ACHIPIZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS|
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1007209336 DIANITH XIOMARA LiZ ACHIPIZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS|
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
i 1007826744 RUBEN FELIPE CUENE PERDOMO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS|
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
i 1007826744 RUBEN FELIPE CUENE PERDOMO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS|
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
i 1007826744 RUBEN FELIPE CUENE PERDOMO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS|
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1061691386 YULILORENA LLANTEN MARTINEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS|
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1061691386 YULILORENA LLANTEN MARTINEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS|
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1061691386 YULILORENA LLANTEN MARTINEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS|
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1061712078 CINDY CATHERINE CAMPO MUNOZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS|
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1061712078 CINDY CATHERINE CAMPO MUNOZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS|
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1061712078 CINDY CATHERINE CAMPO MUNOZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS|
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1061714260 NURY VIVIANA BURBANO LOPEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS|
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO
cC 1061714260 NURY VIVIANA BURBANO LOPEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS|

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO

273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA




cc 1061714260 INURY VIVIANA BURBANO LOPEZ EN FORMACION
cc 1061763901 LINA ISABEL VALENCIA CIFUENTES EN FORMACION
cc 1061763901 LINA ISABEL VALENCIA CIFUENTES EN FORMACION
cc 1061763901 LINA ISABEL VALENCIA CIFUENTES EN FORMACION
cc 1061772780 LEIDY JIMENA CHITO NARVAEZ EN FORMACION
cc 1061772780 LEIDY JIMENA CHITO NARVAEZ EN FORMACION
cc 1061772780 LEIDY JIMENA CHITO NARVAEZ EN FORMACION
cC 1061805354 VALENTINA [ARROYO GOMEZ EN FORMACION
cC 1061805354 VALENTINA [ARROYO GOMEZ EN FORMACION
cC 1061805354 VALENTINA [ARROYO GOMEZ EN FORMACION
cc 1061806434 KEIDY LORENA GUERRERO MONCAYO EN FORMACION
cc 1061806434 KEIDY LORENA GUERRERO MONCAYO EN FORMACION
cc 1061806434 KEIDY LORENA GUERRERO MONCAYO EN FORMACION
cC 1061807688 HOLMMAN DAVID GARZON SANCHEZ EN FORMACION
cC 1061807688 HOLMMAN DAVID GARZON SANCHEZ EN FORMACION
cC 1061807688 HOLMMAN DAVID GARZON SANCHEZ EN FORMACION
cc 10723931 DERIAN ALEXIS PENAGOS VELASCO EN FORMACION
cc 10723931 DERIAN ALEXIS PENAGOS VELASCO EN FORMACION
cc 10723931 DERIAN ALEXIS PENAGOS VELASCO EN FORMACION
T1 1086774066 ERIKA JULIANA DIAZ YANALA EN FORMACION
T1 1086774066 ERIKA JULIANA DIAZ YANALA EN FORMACION
T1 1086774066 ERIKA JULIANA DIAZ YANALA EN FORMACION
cc 1193271072 JHON EDUARD SANCHEZ ERAZO EN FORMACION
cc 1193271072 JHON EDUARD SANCHEZ ERAZO EN FORMACION
cc 1193271072 JHON EDUARD SANCHEZ ERAZO EN FORMACION
cc 34324184 ANA DEINY FERNANDEZ SALAZAR EN FORMACION
cc 34324184 ANA DEINY FERNANDEZ SALAZAR EN FORMACION
cc 34324184 ANA DEINY’ FERNANDEZ SALAZAR EN FORMACION
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